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Des magasins pour mieux nourrir son animal

Dans le Sud-Ouest, Eric Féménias développe un réseau de boutiques spécialisées dans
la nutrition animaliere. 200 formules de croquettes sont proposées, sans OGM ni colorants

Consommation
Bordeaux
Correspondante

ans un pays qui compte
D pas moins de 65 millions

d'animaux de compagnie
—record européen — dont B mil-
lions de chiens et plus de 10 mil-
lions de chats, il suffisait d'y pen-
ser : Eric Féménias, un entrepre-
neur girondin amoureux des
chiens et des perruches, dévelop-
pe des magasins spécialisés dans
la nutrition pour chiens, chats et
rongeurs, Au Salon de la franchise,
en mars, la Croquetterie a été
nominée dans la catégorie « Nou-
veau concept »,

Son fondateur, associé a Ste-
phan Gora, le directeur du dévelop-
pement, va ouvrir, le 20 juin, un
quatrieme magasin a Pessac, au
sud-ouest de Bordeaux. Cing fran-
chises sont épalement prévues
dans le Sud-Ouest d'ici & la fin de

I'année. « Nous serons le premier
réseau national specialisé dans le
conseil en nutrition animaliére »,
assure M. Gora,

Ces mapasins proposent aux
clients des alimentset des comple-
ments correspondant aux caracte-
ristiques de |'animal : taille, poids,
morphelogie, ige, type d'activite,
antécédents médicaux, fragilité,
environnement...

Le raisonnement est simple :
« Un animal bien nourri ira moins
sowvent chez le vétérinaire. » Véri-
table caverne d'Ali Baba pour
bétes  poil, 200 formules de cro-
guettes (vendues entre 10 el 90
euros le sac de 20 kg) sont propo-
sees, en provenance de différents
pays européens, toutes certifiées
sans OGM ni colorants.

Cosmétiques bio

L'entreprise a méme développé
sa propre marque, André d'Arta-
gnac, et réalisé ses propres recet-
tes : des compléments a l'ail pour

tonifier et aider a repousser les
parasites, une poudre & base d'al-
gues marines et d'argile pour la
recompaosition de laflore intestina-
le, des croguettes a la graisse de
canard ou encore S0S-Mue, un
produit pour accélérer la mue du
chienou duchat, Une ligne de cos-
métiques bio devrait méme bien-
Lét voir le jour...

« 5 nous sommes tendance,
tant mieux, mais mon histoire ne
date pas d'hier », insiste M. Férne-
nias. Son premier magasin ouvre
enavril 1999 a La Réole, petite com-
mune de Gironde. Al'époque, I'en-
fant du pays était représentant en
croquettes pour de grandes mar-
ques aupres de petits éleveurs du
département. Avec le bou-
che-a-oreille, son dépot s'est vite
transformeé en lieu de vente.

L'aventure de la Croguetteric
commence, Cet ancien éleveur de
labradors abandonnés se met 3
sillonner les usines en Europe et
suit une formation de comporte-

mentaliste animalier. Sans vrai-
ment le mesurer a 'époque, il se
positionne dans unsecteuren plei-
ne EXPEI’EE}DI’!_

Dans ces magasins, les éleveurs
cotoient les familles, leschefs d'en-
treprise; les ouvriers. « e pensais
qu'une croquette en valait une
autre, eh bien non, affirme Véroni-
gue Finot-Dailly, une cliente de la
premiere heure, maitresse de
deux chiens et cing chats. Faime
manger des aliments de qualite,
pour mes animaux, c'est pareil. »

Les vétérinaires, eux, semblent
plus sceptiques : « Tant gue g5 %
de sa clientéle pesséde des ani-
maux en bonne santé, pas de pro-
blgme, fait remarquer Pascal Pau-
quet, vétérinaire depuis onze ans,
installé non loin d'une des bouti-
ques. Mais lorsque les cas sont plus
serieux, seul le vétérinaire ayant
fait des études en nutrition sait
quol donner a l'animal sans se
tromper. » &
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